Vazeny tyme VIAGEM,

se zajmem reaguiji na vasi pracovni nabidku obchodni pozice. VIAGEM dlouhodobé
vnimam jako inovativniho lidra, ktery do tradi€niho realitnino prostfedi vnasi moderni
technologie, datovou analyzu a efektivni pracovni procesy. Moznost pracovat se silnym
zazemim spole&nosti, jeZ vlastni nejrozsahlej$i portfolio pozemk(i v CR a na Slovensku,
je pro mé obrovskou vyzvou a motivact.

Prestoze se vénuiji studiu grafického designu, méa dosavadni praxe mé naucila kli¢ovym
dovednostem, které jsou pfimo pfenositelné do obchodniho jednani a péce o klienty:

Obchodni komunikace a vyjednavani Z pozice privodce v TIC Brno a produkéniho na
akcich jsem v kazdodennim kontaktu s nejriznéjsimi typy lidi. Umim naslouchat, pohoto-
v& reagovat, srozumiteln& argumentovat a pfirozené budovat ddvéru. Jako OSVC navic
bé&zné domlouvam zakazky, vyjednavam podminky a obhajuji feseni.

Logické mysleni a prace s portfoliem Navrh komplexnich systémd v designu vyzaduje
analyticky pfistup, dlraz na detail a strukturalni premysleni. Stejny logicky pfistup chci
uplatnit pfi analyze pridéleného portfolia pozemkU a hledani prodejnich strategii vyhod-
nych pro firmu.

Vysoké pracovni nasazeni a flexibilita Jsem zvykly pracovat v dynamickém prosttedi,
skloubit vice projektl a doplfiovat si znalosti v novych oborech. Chut ugit se a stat se
odbornikem na nemovitosti je pro mé samozfejmosti.

Velmi ocenuji vas koncept prace, kdy se obchodnik soustfedi vyhradné na komunikaci
se zainteresovanymi klienty, vyjednavani a samotny prodej bez zatizeni administrativou.
Mym cilem je pIné vyuzit poskytované intenzivni Skoleni, rychle si osvojit veskera specifi-

ka trhu s pozemky a dlouhodobé dosahovat vynikajicich prodejnich vysledkd s moznosti
kariérniho rdstu ve vasi strukture.

Rad vam na osobnim ¢i online pohovoru detailngji pfedstavim, jak mohu své komunikac-
ni schopnosti, energii a analytické uvazovani pfetavit v ispésné obchody pro VIAGEM.

S pozdravem,

Simon Vlach



