TSANKO PETROV GYOSHEV
Praha, CR | (+420) 739 306 166 | tsanko.gyoshev@gmail.com

LinkedIn: https://www.linkedin.com/in/tsanko-gyoshev/

Senior manazer prodeje a rozvoje obchodu | Specialista na GTM a RevOps

PROFESNi PROFIL

Strategicky lidr s 25+ lety mezinarodni praxe u spole¢nosti Microsoft, Dell EMC a IDC.
Expert na realizaci GTM strategii a vyjednavani s C-level exekutivou (Fortune 500) na
trzich EMEA a USA. Prokazatelné vysledky v budovani SaaS/Cloud ekosystému a

vedeni vysoce vykonnych tyma.

KLICOVE KOMPETENCE

e Strategie: Mezinarodni expanze, Revenue Operations (RevOps), sprava P&L a
rozpoctu.

e Prodej: Strategic Account Management, Value-Based Selling, optimalizace KPI a
prognoz.

e Technologies: Azure Cloud, Dynamics 365, Salesforce, ERP reporting,
HIPAA/GDPR.

KLICOVE USPECHY

Transcarent — Accolade (Trh USA) | 2023 - 2025

Provider Health Specialist a Mentor

e RevOps: Sprava 45+ klientskych pfipadu denné pfi trvalém prekraCovani SLA a
standardd shody.
e Vedeni: ZvySeni produktivity tymu prostfednictvim live mentoringu a onboardingu

novych talentu.
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Webhelp Enterprise (Projekt Microsoft) | 2019 — 2020

Inside Sales Manager

e Cloud Growth: Realizace GTM navrhu pro Azure/Dynamics 365 a akvizice

Enterprise partnera.

Tabella s.r.o. | 11/2017 - 01/2019

Relationship Manager pro VIP klienty

e Retencni strategie: Tvorba a realizace rastovych planu a retenénich kampani
pro nejhodnotnéjsi VIP klienty.
e Optimalizace: Denni analyza VIP uctl pro zlepSeni zakaznické zkuSenosti a

planovani aktivit.

Open HCM Europe s.r.o. | 2016 — 2017
Business Development & Int. Sales Manager EMEA

e Project Lead: Vedeni evropského rolloutu biometrickych a sledovacich systému

(Indoor Tracking).Systémy pro Rizeni identit a pFistupti

IDC CEMA s.r.o.| 2013 - 2016
International Sales Manager (CEE, MEA, Rusko a SNS)

e C-Suite: Pfimé vyjednavani s CEO/CFO spolecnosti Top 500;
e Global Rep: Represented IDC at international CIO Summits, closing high-value
deals across EMEA.

e Rizeni komplexnich prodejnich iniciativ a mezinarodnich operaénich projektt



PROFESNi TRAJEKTORIE (1998 — 2013)

e Dell EMC (2012-2013): Sales Manager; Rekvalifikace leadl pro softwarovy
pipeline.

e ABInBev (2007-2011): Vedouci tymu (Irsky trh); Risk management
velkoobchodniho portfolia.

e Bullengineering (2005-2007): Projektovy lidr; Marketingové a finan¢ni
strategie, akvizice, Vedeni agentd.

e Jet Finance Int. (2004-2005): Team Leader; Vedeni agentl a vyjednavani se
zahrani¢nimi partnery.

e Diplomat Mobile (2002-2004): Country Manager (JV Evropa); Budovani
pobocek a GTM.

e Sofmil Ltd (1998-2002): Regionalni manazer; RozSifeni dealerské sité o 30 %.

VZDELANI A JAZYKY

e Univerzita Sofie: Business & Socialni aktivity.
e Jazyky: Bulharstina (Rodily), Angliétina (C2), Cestina (C1).



