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VZDELANI

VYSSi ODBORNA
SKOLA CESTOVNIHO
RUCHU

DOVEDNOSTI

e Business Development
» B2B Sales

o Strategic Partnerships
e Fundraising

« CRM

e Project Management
o Event Management

e Team Leadership

¢ Microsoft Office

JAZYKY

o cestina rodily mluvci
e anglictina B2

ALES KALNY

BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER

20 let zkuSenosti v business developmentu, B2B obchodu
a strategickych partnerstvich.

PROFIL

Specializuji se na akvizici strategickych partner(, rozvoj B2B vztah,
fundraising a vedeni obchodnich projektll. Dlouhodobé propoijuji firmy,

verejné instituce i kulturni organizace a vytvarim partnerstvi
s dlouhodobou hodnotou.

PRACOVNIi ZKUSENOSTI

Nadace Automatické mlyny 10/2025 - 06/2026

Obchodni feditel (externi spoluprace)

» Rozvoj obchodnich partnerstvi a fundraisingu
« Vyhledavani strategickych partneru

e Jednani s firmami a institucemi

« Tvorba obchodni strategie

» Spoluprace s vedenim nadace pfi rozvoji projektu Automatické mlyny

Vystavisté Praha a.s. 10/2016 - soucasnost

Sales Manager

» Akvizice novych obchodnich partnerd v oblasti B2B

* Odpovédnost za obchodni portfolio v hodnoté 30 mil. ro¢né
* Komplexni péce o klicoveé klienty a rozvoj obchodnich vztahu
« Tvorba fe$eni na miru a priprava cenovych kalkulaci

» Profesionalni vyjednavani a uzavirani obchodnich smluv

« Analyza trhu a identifikace nového obchodniho potencialu

Zazit Chabry jinak 2022 - souc¢asnost

Spoluorganizator komunitniho festivalu Zazit Chabry jinak
« Kompletni produkéni zajisténi akce od pripravy po realizaci
« Efektivni fizeni dodavatelu a externich tymU
» Sprava obchodnich partnerstvi a rozvoj profesnich vztaht
« Zajisténi agendy a komunikace s organy mestskeé ¢asti
* Odpovednost za bezproblémovy pribéh a operativni fizeni projekt

Forum Karlin 2014-2016

Vedouci produkce a provozu

» Kompletni produkéni a provozni fizeni eventd, koncertl a konferenci

» Vedeni produk¢niho tymu a zajisténi provozu budovy

 Uzka koordinace s obchodnim oddélenim

 Profesionalni klientsky servis od planovani az po finalni realizaci
« Komplexni finan¢ni agenda od cenotvorby az po vyuctovani.



	KONTAKT
	+420 777 248 026
	ales.kalny@gmail.com
	www.linkedin.com/in/ales-kalny-business
	Hrušovanské náměstí 4, Praha 8 - Dolní Chabry

	VZDĚLÁNÍ
	VYŠŠÍ ODBORNÁ ŠKOLA CESTOVNÍHO RUCHU

	DOVEDNOSTI
	Business Development
	B2B Sales
	Strategic Partnerships
	Fundraising
	CRM
	Project Management
	Event Management
	Team Leadership
	Microsoft Office

	JAZYKY
	čeština rodilý mluvčí
	angličtina B2

	ALEŠ KALNÝ
	BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER
	20 let zkušeností v business developmentu, B2B obchodu  a strategických partnerstvích.

	PROFIL
	PRACOVNÍ ZKUŠENOSTI
	10/2025 - 06/2026



